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programa de inovação



Criar valor 

para o mercado

Sistematizar 

ações, projetos e serviços 

para a inovação

Uma universidade mais 

empreendedora e conectada

com o mercado

POR QUÊ?

COMO?

O QUÊ?

RESULTADO

PROCESSO

PROPÓSITO

es
tr

at
ég

ia



MINDSET
estimular mudança de mindset e trabalhar temas 

emergentes

o
b

je
ti

vo
s



SKILLS
geração de habilidades e competências para a inovação, 

empreendedorismo e desenvolvimento tecnológico

o
b

je
ti

vo
s



CRIAR
modelagem de ideias e conceitos inovadores para 

produtos, serviços e negócios

o
b

je
ti

vo
s



DESENVOLVER
implementação e validação efetiva das inovações com 

mercado e usuários

o
b

je
ti

vo
s



open challenges

DESENVOLVIMENTOINSIGHTS IDEAÇÃO CONCEPÇÃODESAFIOS DIFUSÃO

OPORTUNIDADES PROJETOS VALIDAÇÃO POSICIONAMENTOIMERSÃO RESULTADOS

mentoria

grupo de 
inovação 
aberta

idear e criar desenvolver

sensibilizar capacitar

crowdsourcing

calendário + serviços + projetos

d
ri

ve
rs users

experts

challenges

solutions

framework



calendário

serviços

projetos

AGENTE DE 
INOVAÇÃO

ponto focal para articulação do programa entre os 

atores, conduzindo o desdobramento de ações, o 

monitoramento e report

a soma de atividades da universidade e ações 

pensadas para potencializar a cadeia da inovação

um pull de serviços para apoiar o processo de 

inovação e multiplicar resultados

produtos e serviços co-criados para fomentar, P&D, 

tecnologia, qualificação, e o impacto na sociedade

m
o

d
el

o



gerar oportunidades e novas tecnológicas/soluções através da interação entre a Universidade e a 
empresa, baseado na aplicação prática dos conhecimentos a demandas de mercado

promover de mudança de cultura e mindset empreendedor independente da área de 
atuação/conhecimento, gerando a base de crenças e valores para sustentar o processo de inovação

potencializar relacionamento com o público acadêmico, empresarial e comunidade, transmitindo o 
propósito da parceria e das ações, como meio de posicionamento e reconhecimento de marca

inovação

cultura

reconhecimento

re
su

lt
ad

o
s



EMPREENDEDORISMO

E INOVAÇÃO

PARCERIA

CASE ca
se
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Desafio: COMO MELHORAR A EXPERIÊNCIA DOS 

COLABORADORES DA SISPRO ATRAVÉS DO USO DA 

TECNOLOGIA?

Apoio: SISPRO S/A, H2Hub, Universidade La Salle e LaSalle

Tech.
Impacto: Total de 80 pessoas, foram 6 grupos multidisciplinar, 

compostos por: acadêmicos, startups, professores do La Salle; 

colaboradores da SISPRO e clientes da SISPRO.

No final tivemos 6 ideias apresentadas e 1 incubada pelo 

SIS.HUB.
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Desafio: COMO FACILITAR A GESTÃO DO CONTADOR NO

AMBIENTE ORGANIZACIONAL ATRAVÉS DO USO DA

TECNOLOGIA?

Apoio: SISPRO S/A, Universidade La Salle, DS3 Assessoria 

Contábil, INOVA LaSALLE e SEBRAE.

Impacto: Total de 100 pessoas, foram 8  grupos multidisciplinar, 

compostos por: acadêmicos, startups, professores da La Salle, 

colaboradores da SISPRO e clientes da SISPRO.

No final tivemos 8 ideias apresentadas e 1 incubada pelo 

SIS.HUB.







Uma plataforma 
criada por várias mãos

O primeiro produto originado pelo 
projeto NOVA ERA SISPRO 

Desenvolvimento em 
TCC de aluno/funcionário



ideabox em números
8 DESAFIOS

153 ideias em aberto

6 ideias incubadas

18 ideias classificadas

177 ideias



ideabox em números
85- Tecnologia

43- Processo

22- Desenvolvimento

18- Consultoria

15- Atendimento

15- Ambiente 

1 ideia por 

colaborador



Pré-incubação e canoas startups show



VISITA TÉCNICA
Visitas no SIS.HUB

Visitas na Universidade

2

3



Rodadas de cocriação - Módulo EPR



desenvolvimento institucional

tel.: 3476-8513

LA SALLE
INOVA

di@unilasalle.edu.br

https://linktr.ee/inovalasalle

https://instagram.com/inovalasalle/

https://linktr.ee/inovalasalle
https://www.instagram.com/inovalasalle/

